Geertje Tuinema aan de slag als zelfstandig financieel planner bij echtscheidingen

'Ik kan rust brengen in de financién’

Geertje Tuinema.
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BLOEMENDAAL - Een op de
drie huwelijken in Nederland
eindigt in een scheiding. De
verdeling van de boedel en de
financiéle afwikkeling kan
een hoop narigheid geven. Te
vaak wordt bij de verdeling
uitgegaan van vaste normen.
De Overveense financieel des-
kundige Geertje Tuinema (s0)
meent dat het anders kan. Zij
gaat uit van de specificke fi-
nanci€éle situatic van beide
partners.

Zij heeft zich onlangs in Bloe-
mendaal gevestigd als zelfstan-
dig financieel planner bij echt-
scheidingen. Dat is uniek. ,Je
ziet bijna nooit dat iemand zich
alleen bezig houdt met divorce e5-
fate planming” Haar nieuwe be-
drijf heet Actum Advies en is ge-
vestigd in het pand Bloemen-
daalseweg 147

Geertje Tuinema heeft veel er-
varing in de financifle wereld.
Na haar gymnasium heeft zij
lang in het bankwezen gewerkt
en i§ na haar herintreden (zij
heeft drie kinderen) in 2000 aan
de slag gegaan als hypotheekad-
viseur bij het Bloemendaalse ver-
zekeringskantoor Nikkels &
Westra. Maar na 6,5 jaar hypo-
theekadvies is zij toe aan een
nicuwe nitdaging.

Afgelopen jaren heeft zij regel-
matig hypotheken mocten aan-
passen als gevolg van echtschei-

dingen waarbij zij vaak de vraag
kreeg het hele financifle proces
te begeleiden. Zij kreeg in toene-
mende mate het gevoel dat daar
een enorme marke lige. ,,Vaak
wordt het huis namelijk onnodig
verkocht en het pensioen ver-
deeld terwijl dat helemaal niet
voordelig is."”

Het reguleren van

vermogensoverdracht bij eche-
scheiding wordr in de praktijk
voornamelijk erbij gedaan door
advocaten en mediators. Echter,
zij hanteren bij het splitsen, naar
het oordeel van Tuinema, te vaak
de botte bijl. ,,Er is te weinig des-
kundigheid als het gaat om de fi-
nanciéle en fiscale gevolgen van
de gemaakte verdeling. Dit leidr
vaak tot fiscaal nadelige oplos-
singen waarbij een van de twee
partners zich achteraf tekort ge-
daan voelt. Ook verdwijnt zo-
maar een deel van het vermogen
onnodig naar de belasting-
sdienst. Voor advocaten ben ik
hier juist van toegevoegde waar-
de.”

De financi#le wereld staat be-
kend als een mannenwereld.
Geertje Tuinema is echter ge-
wend zich daarin te redden. ,,Ik
heb het nooit als een nadeel erva-
ren dat ik vrouw ben. Sterker: ik
maak er gebruik van. Als vrouw
kun je andere dingen bereiken
dan een man. Tijdens gesprek-
ken maak ik vaak mee dat de
emotie loskomrt.”

Tuinema hecht aan cen zeer

individuele benadering. Op ba-
5is van gesprekken die zij voert
met haar klanten schrijft zij een
rapport met een inzichrelijke cij-
ferbijlage. ,,Want het grote twist-
punt tussen mensen die gaan
scheiden is het geld. Ik kan rust
brengen in de financi#n."

Het ondernemen zit Geertje
Tuinema in het bloed. Zij woon-
de tot haar negentiende jaar in
het hart van Amsterdam. Haar
vader was directeur van Centraal
Hotel op het Leidseplein. ,,Wij
woonden in de dienstwoning bo-
ven het hotel. Tk ben daar gebo-
ren, getogen én getrouwd. Ik
voel me nog steeds een echte Am-
sterdamse. Toch heb ik in Bloe-
mendaal mijn plek gevonden, in
deze omgeving heb ik mijn rela-
ties opgebouwd.”

Als mensen op huwelijkse
voorwaarden zijn getrouwd, is
het eerste dat bij een echtschei-
ding gebeurt dat deze huwe-
lijkse voorwaarden worden ont-
bonden. Geertje Tuinema heefr
een belangrijke tip voor deze
mensen.

sHUwelijkse voorwaarden
kunnen hét middel zijn de eche-
scheidingen minder financieel
pijnlijk te laten zijn. Tk pleit er
voor om de huwelijkse voorwaar-
den op basis van cen gedegen fi-
nanciéle planning om de vijf jaar
te herzien en te optimaliseren.
Maak afspraken als je nog
vriendjes bent Dat kan een hoop
narigheid voorkomen."



